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CURRICULUM VITAE

1- DATOS PERSONALES

Nombre: Carlos Apellidos: Abdo de Rivas
Fecha de nacimiento: 09-12-1971 Nacionalidad: Espafola
Provincia: Madrid

2- EXPERIENCIA LABORAL

1995- Actualidad: Charly Abdo Furniture. Director general en agencia de exportacion.
Establecimiento de 12 delegaciones en paises de Europa del Este y Asia Central. Cursos de formacion.
Realizacion de Catalogos de Imagen. Participacion en diversas ferias nacionales y extranjeras como
expositor. Participacion en 25 misiones comerciales de ambito oficial. Direccion estratégica y de
marketing.

2004-Actualidad: Consultor y asesor en comercio internacional y marketing. Marketing
Estratégico, operativo y emocional. Plan de Marketing. Asesoramiento y ayuda a diversas asociaciones
sectorices, camaras de comercio y organismos publicos dependientes de las C.C. Especialista en
negociaciones Intergubernamentales y corporativas.

2009: Profesor Master Profesional. CEMER. Master GPD. Modulo de Marketing.

1995: Mercedes Benz Espana S.A: Departamento Ingenieria de Ventas. 6 meses.

1994-86: Charly Abdo S.L.: Exportacion. Funciones diversas.

1994: Variance. HR Group. Libano ( Younieh ). Funciones y departamentos diversos. .
1993-90: Tecniberia S.L. Productos industriales. Formacion de delegaciones. Funciones diversas.

1991 y 1992: Gleitmo GmbH: Alemania ( Eching / Minchen ). Grasas indust. Funciones y
departamentos diversos. Julio-Agosto.

1989: CEAPI S.L: Rodamientos y otros productos industriales. Funciones diversas.
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3- CONFERENCIAS Y CONGRESOS

2009: Ponente y organizador en Jornandas de Excelencia. CITMA. ¢{Quién dijo miedo y no
ocasion?. Diversificar para sobrevivir.

2007: Ponente y Organizador taller profesional. CITMA. Taller Contract

2007: Ponente en seminario Profesional. CEMER. “"Marketing y Estrategias de competitividad”
2006: Ponente en conferencia. CEMER. “El mueble en el siglo XXI. Nuevas tendencias de
distribucion”.

2006: Ponente en conferencia. CITMA. “Estrategias Alternativas para luchar con el gigante asiatico;
China.”.

4- FORMACION ACADEMICA

1990-95 - Licenciado en Direccion de Marketing por ESIC .
2008 — Actualidad. Master en Formacién Familiar IEEE.

2006: CCM.Seminario.Los Riesgos en el Comercio Internacional.ICEX.Aprendiendo a Exportar
2003 : ESIC. Seminario Profesional. 20h. 6 Roles de Exito de la Actividad Comercial.

2001 : CCM (IFE). Curso Profesional. Cadena de Franquicias (Creacion y puesta en marcha).
2000: Fundacion EUROFORUM. Taller especializado de Comercio Internacional.

2000: CCM. Curso e-bussines. Negocio en la red.

1999: ESTECO. Curso Profesional . Técnicas de Venta

1997: CECO. Curso Profesional . Comercio Exterior y Negocios Internacionales (superior).
1996: CECO. Curso Profesional . Comercio Exterior y Negocios Internacionales.

1996 : ICEX. Seminario Profesional. La exportacion.

1994: ESIC. Seminario Profesional. Armas de un directivo.

5- IDIOMAS
Lectura Escritura Conversacion
Ingles Bilingle Bilingiie Bilingtie
Aleman Alto Medio Alto
Italiano Alto Bajo Alto

Nociones basicas de Arabe y Ruso

6- INFORMATICA
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TIF: Técnico en Informatica Fundamental. Primer curso.
A nivel avanzado: Microsoft Office Profesional, Internet, etc.



